@l Centrum Doradztwa Rolniczego w Brwinowie

FORMULARZ 3 )
HARMONOGRAM ZAJEC

HARMONOGRAM ZAJEC

Nazwa formy edukacyjnej: ,,Marketing bezposredni - jak skutecznie prowadzi¢ sprzedaz
konsumentom koncowym artykutéw rolno-spozywczych?”
— szkolenie e-learningowe

Termin realizacji: 21 maja do 20 lipca 2018 roku

Miejsce realizacji: Centrum Doradztwa Rolniczego w Brwinowie Oddziat w Krakowie

Liczba
Lp. Tematyka modutéw i inne formy aktywnosci .
godzin

Formy sprzedazy produktow rolno-spozywczych wytworzonych

w gospodarstwie rolnym.

2 Elementy marketingu w gospodarstwie rolnym 6
3 Techniki sprzedazy 6
4 Obstuga klienta i budowanie z nim relac;ji 6
5 Testy zaliczeniowe 0,5
Razem 24,5

1 ﬁyezb@dny na zapoznanie si¢ z udostgpnionym wykltadem i zrozumienie oraz przyswojenie jego tresci.

Centrum Doradztwa Rolniczego w Brwinowie Oddzial w Krakowie



