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,Europejski Fundusz Rolny na rzecz Rozwoju Obszaréw Wiejskich: Europa inwestujgca w obszary wiejskie.”

Projekt opracowany przez Ministerstwo Rolnictwa i Rozwoju Wsi

Instytucja Zarzadzajgca Programem Rozwoju Obszaréw Wiejskich na lata 2007-2013 -

Minister Rolnictwa i Rozwoju Wsi

HARMONOGRAM ZAJEC

Nazwa formy edukacyjnej: Konferencja podsumowujaca projekt ,,Rozwoj systemu marketingu

bezposredniego” pod tytulem: ,,Rozwdj marketingu bezposredniego — perspektywy, szanse

i zagroZenia rozwoju sprzedaziy bezposredniej w Polsce”.
Termin realizacji: 27-28.11.2014
Miejsce realizacji: CDR O/Krakow

27.11.2014 r. (czwartek)

rozwoj sprzedazy bezposrednie;.

Godziny Temat zajeé Wykladowca
Do 10:00 Przyjazd uczestnikow, rejestracja.
10:00-10:30 | Otwarcie konferencji.
Uwarunkowania spoteczne i ekonomiczne rozwoju sprzedazy Prof. J6zef Kania
10:30-11:15 | bezposredniej artykutow rolno-spozywczych w Polsce. Idea sprzedazy
bezposrednie;j.
11:15-12:45 Prezentacja oraz analiza wynikéw sondazu ,,Marketing i sprzedaz | Dr Leszek Le$niak
' ' bezposrednia w opinii rolnikow i doradcow rolnych”.
12:45-13:45 | Obiad
13:45-14:30 | Obowiazujace przepisy w zakresie sprzedazy bezposredniej | Mgr Barbara Satata
1 przetworstwa. Bariery rozwoju sprzedazy bezposrednie;j.
14:30-15:15 | Formy 1 miejsca sprzedazy bezposredniej. Systemy organizacji | Dr hab. Jerzy Cieslik
sprzedazy bezposredniej w warunkach krajowych.
15:15-15:30 | Przerwa kawowa.
15:30-16:00 | Krajowe doswiadczenia w rozwijaniu marketingu bezposredniego | Mgr inz. Jan Czaja
(sprzedazy bezposredniej): Paczka od rolnika.
16:00-16:30 | Krajowe doswiadczenia w rozwijaniu marketingu bezposredniego | Mgr Grzegorz Gacek
(sprzedazy bezposredniej): Krakowska Kooperatywa Spozywcza.
16:30-17:15 | Europejskie doswiadczenia w rozwijaniu marketingu bezposredniego | Dr inz Jan Knapik
(sprzedazy bezposredniej) na przyktadzie Niemiec i Austrii.
17:15-18:00 | Dyskusja podsumowujaca.
18:00-18:45 | Kolacja
28.11.2014 r. (piatek)
8:00-9:00 | Sniadanie
9:00-9:45 | Mozliwos¢ oddziatywania doradztwa rolniczego i $wiata nauki na Prof. Wiestaw

Musiat
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9:45-10:30 | Zarzadzanie i marketing w prowadzeniu targowisk - wptyw na rozwoj Prof. Andrzej
sprzedazy bezposredniej w Polsce. Szromnik

10:30-11:15 | Jak .sprzeda¢” idee sprzedazy bezposredniej producentom | Dr Jacek Bazarnik
i konsumentom?

11:15-11:45 | Przerwa kawowa.

11:45-12:30 | Turystyka wiejska i rolnictwo zaangazowane spolecznie w rozwoju Mgr inz. Elzbieta
rynku zakupow bezposrednich z gospodarstwa. Dziasek

12:30-13:15 | Produkty lokalne i tradycyjne — miedzy jakoscia a zbytem. Mer 2 Iﬁlr?“dla

13:15-14:00 | Sprzedaz bezposrednia artykulow rolno-spozywezych instrumentem Dr inz. Elzbieta
profilaktyki zdrowotnej polskiego spoteczenstwa. Jedrszezyk

14:00-14:30 | podsumowanie konferencii.

14:30-15:30 | Obiad i zakonczenie konferencji.
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